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Anfechtungsanspriiche

abwehren

Reform des Anfechtungsrechts ger-

ne Anfechtungsanspriiche geltend,
mit denen sie teilweise erhebliche Zah-
lungen zurlckfordern, die ein Insolventer
vor der Insolvenz geleistet hat. Empfanger
solcher Anfechtungsschreiben sind hgu-
fig erstaunt, weil Zahlungen fur gelieferte
Waren oder Dienstleistungen zurlickver-
langt werden, obwohl ordnungsgemiR ge-
liefert oder geleistet wurde und es doch
eigentlich kaum denkbar zu sein scheint,
dass das Gesetz den Empfanger des
Geldes verpflichtet zurlickzuzah-
len, wahrend die Lieferungen
oder die Dienstleistungen
nicht zurlckgegeben wer-
den missen,

ﬂ nsolvenzverwalter machen trotz der

Zu Insolvenzanfechtungs-
anspruchen gibt es eine
Fille von Rechtsprechung
und juristischer Fachliteratur

und nur selten eine klare Rechtsla-
ge. Insolvenzverwalter nutzen Rechtsun-
sicherheiten gerne aus und machen hau-
fig viel zu hohe Forderungen in seitenwei-

sen standardisierten Serienbriefen gel-
tend, die mit Zitaten aus Rechtsprechung
und juristischer Fachliteratur vollgestopft
sind. Viele lassen sich davon beeindru-
cken und bezahlen, weil sie sich kaum
im Stande sehen, sich gegen den Uber-
machtig erscheinenden Insolvenzverwal-
ter zur Wehr zu setzen. Bei genauem Hin-
sehen konnen Anfechtungsanspriche,
auch wenn sie mit juristischen Zitaten
noch so vollbeladen sind, entweder voll-
stdndig oder zumindest zu einem erhebli-
chen Teil qualifiziert zur(ickgewie-
sen werden, und zwar auch
dann, wenn an einen Ge-
sellschafter gezahlt wur-
de oder eine vermeint-
liche Schenkung vorlie-
gen soll.

Ein Anfechtungsanspruch
setzt in der Regel die Zah-

lungsunfahigkeit des insolven-
ten Unternehmers bei der Zahlung
und die Kenntnis des Zahlungsempfén-
gers davon voraus. Insolvenzverwalter
nehmen die Zahlungsunfahigkeit gern
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zu einem relativ frihen Zeitpunkt an und
behaupten die Kenntnis des Zahlungs-
empfangers davon ohne ausreichen-
den Nachweis. Nach Uberprufung lasst
sich beides h&ufig zu Gunsten des An-
fechtungsgegners reduzieren. Im Ubri-
gen muss auch eine Glaubigerbenachtei-
ligung vorliegen, es darf sich nicht um ein
sogenanntes Bargeschaft handeln und
weiteres. Liegen die Voraussetzungen
im Einzelnen nicht vor, lassen Insolvenz-
verwalter das gerne weg und hoffen,
dass gleichwohl bezahlt wird.

Nicht selten hat der Insolvenzverwal-
ter — aufder dem vermeintlichen An-
fechtungsanspruch - nichts weiter in
der Masse und misste notfalls mit Pro-
zesskostenhilfe, die die Gerichte nur
sehr zogerlich gewahren, klagen. Da-
mit Iasst sich gelegentlich zumindest
ein gutes Verhandlungsergebnis erzie-
len. FUr Insolvenzverwalter ist schnelles
Geld in der Regel auch viel mehr wert,
als die vage Aussicht, nach jahrelan-
gem Rechtsstreit einen Titel gegen ei-
nen dann méglicherweise selbst Insol-
venten zu bekommen. Auch das lasst
sich in Verhandlungen nutzen. Viele an-
dere Dinge kommen dazu. Bei Anfech-
tungsansprichen zahlt daher ein kihler
Kopf und ein guter spezialisierter Anwalt,
der von der Sache auch nachweislich et-
was versteht und die Abwehr von An-
fechtungsansprichen nicht nur nebenher
miterledigt,
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